
まずは　　　　　　　　　又は各営業担当までお電話下さい！
埼玉県公安委員会　第431260005476号
社団法人  仮設工業会 会員
https://ashibao.jp/

今後、FAX送信がご不要なお客様は下記に社名と□に
チェックの上、お手数ですがFAXでご返信お願いします。

御社名

□ FAX通信は不要 FAX 049-279-5203

このFAXは、日頃より私どもとお取引頂いている企業様及び、ご愛顧いただきたい企業様宛に定期的に配信させていただいております。　
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即現金化！ 査定無料！ 運搬費無料！
※大型車以上に限る

買
取
価
格

つなぎ資金で　　　　　　のご相談が増えています！

くさ
び足
場

皆さまに高額還元！Aタイ
プ買取UPキャンペーン!

鉄スクラッ
プ

価格の

高騰に伴
い

9 30月 日
入荷分まで

キャンペーン期間

資材の入れ替えを
したい！

今すぐ現金を
調達したい！

使わなくなった
資材がある！

　　こんな方はぜひご連絡ください！
足場王が高価買取致します！

ちょっと売り

すべての都道府県で２８円引き上げか！？すべての都道府県で２８円引き上げか！？
厚生労働省の審議会は、今年度の最低賃金についてすべての都道府県で28円引き上げ、現在の全国平均で時給902円から930円
とする目安を示しました。これは過去最大の引き上げ額とされ、より早期に全国平均で時給1000円にまで引き上げるという目標に
向けた動きとなっています。新型コロナウイルスの影響が続く中での値上げに反対する団体も出てきているようです。

常時稼働する
職人さんの数

最低賃金

Q

売上に対してかかる費用の配分目安はある？Q

営業スタッフ(営業専任 )の
雇用をしている会社は多い？

Q

雇用始めるケース増加
年商5000万円以上

必須に近い

年商1億年超え

利益を増やすには…？
●資材費、他費用の見直し
●現場の施工単価アップ

実際に上記の取り組みで
利益をアップさせたお客様も！！

人件費
50％

他費用
12％

利益
8％

資材費
30％

Q
1.
2.
3.
4.
5.

職人さんの採用はどの様にしているの？

自社ホームページへの掲載
ハローワークへの掲載
従業員の知人や友人の紹介
ツクリンク、Indeedなどの無料掲載サイトの活用
FacebookやTwitterなどSNSの活用

最近ではYou Tubeで採用が成功した事例も！

■約1000万円／年(自社施工の場合)

万円1000 が年間の売上目安

足場王　独自調査
～住宅関連を主とする足場工事業の事例～

が

1人当たりの売上目安はある？

人員計画についてのご相談がありましたら、足場王の営業スタッフまでお問合せ下さい！

雇用や就労に関する制度などが変わり続けています。足場工事
業の皆さまから人員計画のお悩みやご相談を多くいただくように
なったので、足場王が独自調査してみました！
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