
今後、FAX送信がご不要なお客様は下記に社名と□に
チェックの上、お手数ですがFAXでご返信お願いします。

御社名

□ FAX 通信は不要 FAX 049-279-5203

まずは　　　　　　　　　又は各営業担当までお電話下さい！
埼玉県公安委員会
第431260005476号
社団法人  仮設工業会 会員

https://ashibao.jp/

人件費・交通
費の

コスト削減に
！人件費・交通
費の

コスト削減に
！レンタル出荷運搬費レンタルレンタルレンタル出荷運搬費出荷運搬費出荷運搬費

全国どこでも大型車10ｔ以上なら 無料！無料無料無料！！！
※ユニック車のご希望や大型車が入らない場合はご相談ください。※ユニック車のご希望や大型車が入らない場合はご相談ください。

2024年7月1日（月）～8月31日（土）出荷分まで
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R6 年 8月17日発行このFAXは、日頃より私どもとお取引頂いている企業様及び、ご愛顧いただきたい企業様宛に定期的に配信させていただいております。　

過去の足場王通信はこちら

エネルギー価格や原材料費、労務費などが
上昇する中、中小企業が適切に価格転嫁を
しやすい環境を作るため、2021年9月より、
毎年3月と9月を「価格交渉促進月間」と
設定されています。（経済産業省）

経営改善や賃上げの実現には、労務費、原材料費、エネルギーコストなどの上昇分を適切に取引価格に転嫁することが
重要です。 適正な価格転嫁に向けて、毎年3月・9月の「価格交渉促進月間」の機会などを有効に活用していきましょう。

トラック・経営のご相談もぜひ足場王にお任せください！
秋の繁忙期に向けて、資材だけでなく、

価格交渉促進月間価格交渉促進月間
知っていますか？知っていますか？

中小企業庁は2日、下請け企業からもちか
けられた価格交渉に消極的な企業を公表
しました。約300社を4段階で評価したと
ころ、大手家電量販店1社、住宅メーカー
2社の3社が最低の評価を受けています。

また、2024年3月の「価格交渉促進月間
フォローアップ調査」によると、中小企業
の約6割が「価格交渉が行われた」と回答
し、その中でも「発注側からの声掛けで交
渉できた」という割合が約2割という結果
が出ています。

建設業については、全体よりも高い水準
での価格交渉や価格転嫁が行われたこと
がわかりました。
しかし、「受注企業から交渉を申し出たが、
応じてもらえなかった」とする意見もあり
「転嫁できた企業」と「出来ない企業」で2
極化の兆しもあるようです。

月と33 月は毎年 99

2024年3月の価格交渉促進月間の結果
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n=67,390

n=12,524

直近6ヶ月間の価格交渉の状況 転嫁率

46.9%

転嫁率

46.1%
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交渉を希望したが
行われなかった
10.3% 全く転嫁できず

19.8%

一部でも
価格転嫁できた
67.2%

交渉が行われた
59.4%

一部でも
価格転嫁できた
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交渉が行われた
60.4%

建設


